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Omoderador do debate; Marina Brds, José Eduardo Alves e Jodo Mota

Plasticos compensam quebra
de 97% no resultado dos moldes

Instabilidade Um estudo econdémico revela que o
Cluster Engineering & Tooling atravessa grandes
desafios, sobretudo devido a instabilidade da industria
automovel e da concorréncia do Oriente

CarlosFerreira

O resultado liquido das empre-
sas da indistria portuguesa de
moldes, associadas do Cluster
Engineering & Tooling, caiu 97%
no espaco de seis anos, em resul-
tado da pandemia, da crise do
sector automével e da concorrén-
cia “desleal” de paises asiaticos.

Segundo o “Estudo Estatistico
do Cluster Engineering & Tooling
2017-2022”, apesar do volume de
negocios ter crescido 5,5%, para
421 milhoes de euros (num total
sectorial de 631 milhées), o resul-
tado liquido do exercicio desceu
97,8% em relacdo aos 27 milhoes
alcancados no inicio do periodo
analisado.

O documento divulgado pelo
Centro Tecnolégico da Inddstria
de Moldes, Ferramentas Espe-
ciais e Plasticos (Centimfe), em
Leiria, na quarta-feira, dia 19,
adianta que os resultados ope-
racionais diminuiram 81,8% € o
EBITDA [Lucro antes de juros,
impostos, depreciacido e amorti-
zacdo] reduziu-se em 46,4%. Os
restantes indicadores também

apresentam resultados negativos,
com exce¢do dos custos com 0
pessoal, que subiram 10%.

Na perspetiva do diretor-ge-
ral do Centimfe, Rui Tocha, a
inddstria de moldes, “que tem
impactos muito significativos em
todos os sectores, corre o risco de
desaparecer da Europa, porque
esta regido vive um periodo de
grande transformacgao” e as poli-
ticas da Comissao Europeia estao
“completamente desajustadas”.

“A Europa esta exposta de for-
ma desigual para as empresas que
nela operam e para as que estio
fora da Europa, que entram em
condi¢oes ndo regulamentadas,
que ninguém sabe como vao ser
regulamentadas e que péem em
causa a competitividade das nos-
sas empresas”, adiantou Rui To-
cha, também diretor-geral da Pool-
-Net e que apresentou o estudo.

A idrea da sustentabilidade
também levanta questGes de
concorréncia. “A verdade é que
as matérias-primas importadas
vém, na maioria, do Oriente. E
ninguém mede a pegada de car-
bono desses produtos, em lado

Regido de Leiria — 27 mar¢o, 2025

As empresas do Cluster
E&T, estdo a enfrentar um
desafio tremendo, com

a contracao do mercado
automovel, registando

‘niveis de performan-

ce muito piores que os
alcancados no periodo
pré-pandémico”

Rui Toi:ha
Diretor-Geral do Centimfe

nenhum. E, portanto, estamos a
ser completamente hipdcritas do
ponto de vista do desenvolvimen-
to e do crescimento da economia
europeia”, destacou Rui Tocha,
que falava na conferéncia “Rota
do Crescimento”, promovida pel’

0 Jornal Econémico, com 0 apoio
do REGIAO DE LEIRIA.

Ao contrario da industria de
moldes, a area de plasticos — que
também integra o cluster, bem
como as ferramentas especiais
- apresentou uma evolu¢ao po-
sitiva no periodo 2017-2022, em-
bora os resultados operacionais
tenham diminuido 0,7%.

O volume de negécios subiu
17,7%, para 392,8 milhoes de eu-
ros, com o resultado liquido do
exercicio em 2022 a ser superior
em 5,5% em comparagdo com o
primeiro ano do periodo.

Neste contexto, 0 panorama
global do Cluster Engineering
& Tooling é positivo nos indices
avaliados — porque os plasticos
cobrem o desempenho negati-
vo dos moldes -, com excecdo
dos resultados operacionais, que
cairam 34,6%, para 79,8 milhoes
de euros. O valor liquido do exer-
cicio do cluster aumentou 15,1%,
para 69,3 milhoes, em 2022.

Na opinidao de Rui Tocha, “os
custos la em cima e as receitas ca
em baixo” no sector dos moldes
sd0 “um processo que se tem ar-
rastado”, apesar do “tremendo es-
forco das empresas para continuar
a reforcar as equipas, investir, en-
trar em novos mercados e novas
cadeias de fornecimento”. No caso
dos plasticos sofreram muito com
o “para arranca” das producoes,
que “ainda hoje acontece”. :

Consequéncias
das politicas
dos EUA ainda
nao chegaram

O administrador da Void Soft-
ware, Jodo Mota, afirmou du-
rante a conferéncia “Rota do
Crescimento”, que decorreu no
Teatro Miguel Franco, que a em-
presanéo esta a sentir os efeitos
da ‘rigidez” das novas politicas .
economicas dos EUA, embora
reconheca que, nos “ultimos me-
ses, tém acontecido coisas que
nao lhe passariam pela cabeca
haum ano”. “Ainda ndo senti-
mosrigidez, também porque
conseguimos sempre colocar-
-nos muito préximos do merca-
do norte-americano, ndao sendo
imediatamente evidente que
nao estamos nos EUA. Nos con-
tactos com os clientes america-
nos, ninguém pensa que estaa
lidar com estrangeiros”, expli-
cou Joao Mota. Além disso, a
Void Software constituiu, em
janeiro, uma subsidiaria no es-
tado de Nova Iorque, “para ter
alguma proximidade adicional”.
“Portanto, aqueles que sao mais
fanaticos do produto nacional
podem dizer que trabalham
com uma empresa americana”,
adiantou o administrador da
tecnologica, destacando ndo sa-
ber “exatamente o que o futuro
vaitrazer”. “Tarifas e afins, mui-
ta coisa pode acontecer, mas,
neste sector, o talento é escas-
so e isso pode proteger-nos um
pouco, porque nao terdo gran-
des alternativas e, havendo tan-
to para fazer na area da tecnolo-
gia, ndo parece que, no imediato,
haja um impacto negativo.” Mais
dificil & concorrer pelo salario,
porque contratam remotamente
e, derepente, ha em Leiria con-
correntes que estdonos EUA a
pagar salarios em linha com os
seus. No caso da Val do Sol, que
exporta 40% da producdo para
os EUA, o presidente da empre-
sa, José Eduardo Alves, refe-

re que ainda ndo consegue “ter
uma opinido formada”. “Mas é
uma coisa que ndo me estaa as-
sustar, sinceramente. A cerami-
caportuguesa ja esta sujeita a
tarifas de importacao e a valo-
rizagdo do dolar também com-
pensa. Acho que temos é de ser
mais eficientes”, explicou. A CEO
da Frutdbidos, Marina Bras, refe-
riu que a empresa comegou por
exportar para o Brasil, seguin-
do-se a Alemanha, Japao e Ma-
cau, que integram um conjunto
de 15 mercados internacionais.
“Obviamente, queremos crescer
cada vez mais e sermosumare-
feréncia internacional, como so-
mos a nivel nacional”, concluiu.



